FUNDAMENTELE ACATIVITATII ECONOMICO-FINANCIARE A
INTREPRINDERII

Autori: dr. univ. Margareta Vircolici ; dr.,conf. Aliona Lisii
Universitatea Tehnica a Moldovei

Abstract: Activitatea complexa a oricarei intreprinderi, cunoasterea profundd a evolutiei
performantelor acesteia ca rezultat al actiunii multitudinii de factori ce actioneazd, a scopurilor
urmarite de manageri, fac din analiza economico-financiara o disciplina de importanta
hotardtoare atat pentru formarea viitorilor economisti, cdat si pentru specialistii din domeniul
financiar-contabil.

Perfectionarea continua a metodelor si tehnicilor de analiza, a multitudinii de fenomene si
procese economice constituie problematica majora pentru utilizarea eficienta a resurselor umane,
materiale si financiare ale intreprinderii.

Cuvinte cheie: bilant contabil, rentabilitate, solvabilitate, lichiditate, eficacitate, planificare.
1. Necesitatea, rolul si functiile analizei economico-financiare (AEF)

AEF constituie un instrument managerial, care ajuta conducerea intreprinderii la cunoasterea
fenomenelor, legaturilor directe dintre fenomene, la intelegerea trecutului si prezentului in vederea
fundamentarii obiectivelor strategice de mentinere si de dezvoltare a intreprinderii intr-un mediu
concurential.

Analiza financiara are ca oObiectiv evidentierca modalitatilor de realizarea a echilibrului
financiar, a etapelor valorificarii capitalului financiar si treptelor de acumulare baneasca de formare
a rezultatului financiar final. In acest context, AEF presupune descompunerea fenomenelor si
proceselor ce se produc la intreprindere in partile lor componente, evaluarea corelatiei dintre
acestea, evidentierea factorilor si cauzelor care determin geneza si evolutia lor, toate acestea
reprezentdnd fundamentul deciziilor de dezvoltare viitoare[1]. Analiza financiara ajuta la
identificarea activitatii nesatisfacatoare si la stabilirea masurilor care vor influenta rezultatele
activitatii intreprinderii.

Obiectivele de baza ale AEF constau in:

- Acumularea informatiei privind situatia Intreprinderii pe piata internd si externa, nivelul

- Informarea intreprinderii despre cerintele standardelor si nivelul concurentei pe diferite
piete;

- Diagnoza si reglarea activitatii Intreprinderii;

- Descoperirea si mobilizarea rezervelor interne de sporire a performantelor financiare;

- Intirirea autonomiei economico-financiare;

- Cresterea eficientei economice;

- Fundamentarea deciziilor financiare.

Functiile AEF sunt:

1. De informare (pozitia intreprinderii pe piatd, desfasurarea activitatii acesteia privitor la
normele si standardele existente, nivelul concurential pe diverse piete;

2. De evaluare a potentialului tehnico-economic;

3. Derealizare a relatiilor economice cu mediul extern;

4. De realizare a gestiunii eficiente a patrimoniului.



AEF permite evaluarea situatiei financiare a intreprinderii, nivelului riscului la intreprindere,
capacitatea intreprinderii de a genera profit, eficienta utilizarii activelor intreprinderii, oportunitatile
de dezvoltare.

AEF se clasifica in AEF interna si AEF externa.

AEF interna este efectuatd de catre angajatii intreprinderii avand drept surse informationale
documentatia internd a intreprinderii. AEF externd se efectueaza de catre experti in exteriorul
intreprinderii cu un acces limitat la informatia internd a intreprinderii.

Rolul AEF poate fi sistematizat astfel:

1. Un mijloc important in elaborarea unor planuri reale, temeinic fundamentate din punct de
vedere stiintific;

2. Un instrument operativ de cunoastere si de reglare a procesului de indeplinire a planului,
revenindu-i urmatoarele atributii;

3. Ca obiectiv final AEF 1i revine rolul de a contribui la asigurarea unui echilibru financiar
permanent si la imbunatatirea rezultatelor activitatii intreprinderii.

2. Metodele de analiza economico-financiara

Metodele de AEF reprezintd un instrument real al conducerii intreprinderii care permit
managerilor sa patrunda in esenta fenomenelor cercetate, sa formuleze cele mai juste concluzii care
rezultd din aceastd cercetare si care sa fie valorificate pentru elaborarea alternativelor strategice de
dezvoltare. In functie de scopurile urmarite in cadrul AEF poate fi facuti o grupare a metodelor
folosite in functie de laturile cunoasterii - latura calitativa si latura cantitativa. Astfel deosebim
metode ale analizei calitative si metode ale analizei cantitative[2].

Metode ale analizei calitative, a caror utilizare asigura cunoasterea esentei fenomenelor si
rezultatelor studiate, stabilirea elementelor si relatiilor structurale, a factorilor si cauzelor care le-au
generat. Printre metodele calitative se pot evidentia:

- Metoda comparatiei - rezultatele financiare ale activitatii intreprinderii trebuie sa fie apreciate
atat ca o marime 1n sine cat si In raport cu anumite criterii, cu o baza de comparatie. Drept baza de
comparatie pot servi rezultatele, obtinute de concurenti, rezultatele medii pe ramura, rezultatele
perioadei precedente, anumite norme;

- Metoda diviziunii si descompunerii rezultatelor — presupune divizarea si descompunerea
rezultatelor in elemente componente cu scopul localizarii rezultatelor favorabile sau nefavorabile si
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Metode ale analizei cantitative permit masurarea influentelor pe care le exercitd asupra
fenomenului economic, diferitele elemente componente sau diversi factori. Alegerea metodei
analizei cantitative de studiere si analiza a rezultatelor financiare se face in functie de forma
matematica, pe care o imbraca relatiile si factorii care influenteaza rezultatul analizat.

- Metoda substituirii in lant, se aplicd in cazul cand, intre factorii care influenteaza fenomenul
analizat, existd o legatura matematica de produs sau raport. Aceasta metoda asigura determinarea
marimii influentei fiecarui factor asupra rezultatului, evidentierea factorilor cu actiune mai
importanta si aprecierea nivelului de utilizare a resurselor intreprinderii;

- Metoda balantiera, este aplicata doar in cazul cand, intre elementele fenomenului economico-
financiar supus investigarii, exista relatii de natura sumei si diferentei. Analiza permite evidentierea
cauzelor care au determinat modificarea unui rezultat prin compararea valorilor efective ale
elementelor balantei cu valorile prevazute sau cele ale perioadei precedente;

- Metoda indicatorilor. Pe baza indicatorilor se reliefeaza caracteristici ale insusirilor care tin de
esenta fenomenului cercetat, precum: nivelul si structura fenomenului, dinamici ale fenomenului
cercetat, relatiile de interdependenta dintre acest fenomen si alte fenomene, dintre acest fenomen si
structurile sale interne.

Calitatea sistemului de indicatori si capacitatea acestuia de a oferi informatii utile in analiza
financiara reprezintd o condifie esenfiald Tn obtinerea unui diagnostic complet si eficient asupra




activitatii intreprinderii. In practica international, in tirile dezvoltate, numarul indicatorilor utilizati
este de la 200-250. In RM sunt suficienti 40-50 de indicatori[3].

In functie de utilizatorii indicatorilor financiari, poate fi redati urmatoarea clasificare a
acestor(Tab. 2.1)

Tab.2.1. Utilizatorii indicatorilor financiari

Manageri Actionari Creditori
Volumul vanzarilor Rentabilitatea financiara Coeficientii lichiditatii
Profit brut Profit pe actiune Fluxul net a mijloacelor
Profit perioadei pana Ila Randament pe actiune banesti

impozit. Rata de distribuire a Gradul de indatorare
Profit net dividendelor Rata autonomiei financiare
Ratele rentabilitatii Coef. de  capitalizare | la termen si globala

activelor bursiera, s.a. Solvabilitatea
Viteza de rotatie a activelor Valoarea de lichidare, etc.
Fondul de rulment
Durata de achitare a platilor
Gradul de uzurd a mijl. fixe

3. Sursele de date ale AEF

La nivelul agentului economic sistemul de informatii necesar analizei se formeaza din 2
categorii de surse:

1. sursele interne reflecta functionarea propriu-zisa a intreprinderii, starea acesteia in anumite
momente si aceste informatii sunt asigurate de sistemul de evidenta (contabilitatea financiara).

Sursele principale de date pentru analiza financiara sunt:

- bilantul contabil — este definit ca un tablou al situatiei patrimoniului care reprezinta, in unitati
monetare marimea valorica 1n corelatie cu sursele de finantare a acestora, precum si cu rezultatul
obtinut;

- raportul de profit si pierderi — se considera ca una dintre cele mai importante si esentiale parti a
rapoartelor financiare care prezinta un interes primordial atat pentru conducerea intreprinderii cat si
pentru alti utilizatori de informatii;

- raportul privind fluxul capitalului propriu - caracterizeaza acea parte a activelor care constituie
proprietatea intreprinderii. Aceasta reprezinta o garantie pentru creditori privind achitarea datoriilor
in cazul lichidarii intreprinderii;

- raportul privind fluxul mijloacelor banesti - se reflecta fluxurile mijloacelor banesti si cresterea
acestora din diferite tipuri de activitati (operationald, de investitii, financiard) precum si in legitura
cu decontarile aferente dobénzilor, dividendelor si impozitelor.

2. sursele externe sunt necesare pentru orientarea si adaptarea activitatii la schimbarile ce pot
avea loc in mediu economic si financiar in care activeaza intreprinderea, ajutand-o la valorificarea
noilor obiective strategice si de dezvoltare. Informatia externa se refera la:

- informatia privind mediul de activitate - are rolul de a pozitiona intreprinderea intr-o ramura de
activitate in cadrul economiei nationale;

- informatii privind performantele hartiilor de valoare emise de Intreprindere - aceste informatii
constau din datele privind rentabilitatea actiunilor intreprinderii, evolutia prefului de piata al
actiunilor si estimarile companiei specializate (rating) privind riscul intreprinderii;

- informatia privind produsele intreprinderii - constau din date ce pozitioneaza intreprinderea pe
piata de desfacere. Aceste date se refera la nivelul preturilor, segmentul de piata, calitatea productiei
si nivelul concurential.




4. Sistemul de indicatori

Sistemul de indicatori poate fi structurat astfel:

I. Indicatori ai rezultatelor activitatii economico—financiare — orientati spre studiul
performantelor, evaluarea valorii lor efective si perspectivele evolutiei 1n viitor. Din cadrul acestora
fac parte:

1. venituri din vanzari;

2. profitul brut - marimea lui trebuie sd raimana stabila sau sa creasca in dinamica. Micsorarea
nivelului acestui raport semnifica cresterea costului vanzarilor. Rata profitului brut depinde de
influenta urmatorilor factori: structura productiei vandute, costurilor produselor vandute si pretul de
vanzare,

3. rezultatul activitatii operationale - acest indicator aratd capacitatea intreprinderii de a obtine
profit din activitatea de baza la un leu venit din vanzari.

4. profitul perioadei de gestiune pana la impozitare;

5. profitul net - acest indicator caracterizeaza capacitatea intreprinderii de a produce profit net
din vanzari si reflecta profitul net obtinut pe intreprindere la un leu venituri din vanzari[4].

II. Indicatorii rentabilitatii:

. rentabilitatea vanzarilor;

. rata rentabilitatii economice (a activelor);

. rata rentabilitatii financiare;

. Rata rentabilitatii fata de resursele consummate;
. Rentabilitatea mijloacelor fixe;

. Rentabilitatea activelor curente.

I1. Indicatorii lichiditatii:
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3. rata lichiditatii curente;

4. fondul de rulment;

5. ciclu de conversie a numerarului.

IV. Indicatorii gestionarii datoriilor si a stabilitatii financiare indica gradul in care
intreprinderea utilizeaza creditul in finantarea activelor sale. Din cadrul acestor indicatori cea mai
mare utilizare o au:

1. coeficientul de atragere a surselor imprumutate - caracterizeaza structura surselor de
finantare a activelor din punct de vedere al cotei surselor imprumutate, nivelul acestui coeficient
trebuie s fie 0 —0,5;

2. coeficientul corelatiei dintre sursele imprumutate si sursele proprii - reflectd suma
mijloacelor atrase revenita la 1 leu CP. Cu cit acest coeficient este mai mare cu atat mai riscanta
este situatia financiara a intreprinderii, nivelul favorabil fiind 1;

3. rata autofinantarii activelor (rata autonomiei financiare globale) - acest indicator se
interpreteaza prin aprecierea modificdrilor in dinamica si prin compararea lui cu limita recomandata
de 0,5. In acest caz jumitate din patrimoniul intreprinderii, care este format din surse proprii,
serveste drept garantie pentru achitarea tuturor datoriilor fatd de creditori;

4. rata autonomiei financiare la termen — reflecta gradul in care capitalul propriu al
intreprinderii asigura autofinantarea activitatii de productie. Se apreciaza pozitiv in cazul cand
ponderea capitalului propriu tinde spre o marime unitara (intre 0,70 — 1,0);

5. rata solvabilitatii generale - arta solvabilitatii generale exprima gradul de acoperire a
surselor Tmprumutate cu activele totale de care dispune ntreprinderea. Nivelul acestui indicator
trebuie sa fie mai mare decét 1;

6. rata generala de acoperire a CP - in cazul in care este calculat in % primele 100% se
finanteaza din sursele proprii, celelalte — din surse imprumutate.



V. Indicatorii gestionarii activelor, care arata cat de eficient utilizeaza intreprinderea activele
sale. In acest cadru, pot fi selectati pentru semnificatie urmitorii indicatori:

1. viteza de rotatie a activelor curente;

2. durata de incasare a creantelor;

3. viteza de rotatie a stocurilor;

4. viteza de rotatie a imobilizarilor;

5. viteza de rotatie a activului total.

VI. Indicatorii valorii de piata, care caracterizeaza activitatea Intreprinderii pe piata de valori,
mirimea veniturilor si dividendelor platite[5]. In acest scop se calculeaza:

1. profitul net pentru o actiune;

2. coeficientul de capitalizare bursiera;
3. dividend pe actiune;
4. randamentul dividendului.

Economia de piata plaseaza intreprinderea, inteleasa ca o reprezentare obiectiva a
intreprinzatorului, in centrul structurilor concentrice si sinergice ale activitatilor economico-
financiare. Generatoare de relatii de piata, realizate interconditionat prin confruntarea cererii si
ofertei, intreprinderea se constituie preponderent ca origine a ofertei si intermediara a cererii, Intr-
un ,,ghem” de legaturi, ordonat pe vectorii nevoilor si intereselor, legaturi a caror extensiune si
intensiune sunt masurate monetar si exprimate, din perspectiva intreprinderii, financiar.
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